A faktoring kevésbé ismert előnyei 
Az ún. visszkeresetes faktoring konstrukciója a legtöbb vállalkozás számára ismert finanszírozási megoldás a hosszú fizetési határidők áthidalására. Azonban a faktoring – vevő számlák engedményezése – finanszírozás NÉLKÜL is számos előnyt nyújthat a vállalkozásnak a követelések hatékony kezelésében.

Az elmúlt időszakban jelentősen megnőtt a szerepe a gazdaság szereplői közt a szállítók által biztosított kereskedelmi hitelnek, azaz a halasztott határidejű pénzügyi teljesítésnek. Tapasztalataink szerint a magas fizetési határidők likviditási, sőt olykor finanszírozási problémát okoznak a szállítók számára. Gyakran felmerülő probléma, hogy a vevők az egyre növekvő fizetési határidőket késve, de esetenként, egyáltalán nem teljesítik. 

A FAKTORING

olyan pénzügyi szolgáltatás, amelynek során az ügyfél a vevőivel szemben fennálló, nem lejárt számlaköveteléseit eladja/engedményezi egy erre szakosodott pénzügyi vállalkozásnak annak érdekében, hogy minél hamarabb a pénzéhez jusson. 
Az ebben a formában nyújtott finanszírozás előnye, hogy az azt igénylő vállalkozásnak nem kell kivárnia, míg vevője a szállítási szerződésben kikötött esedékességkor - például harminc vagy esetleg kilencven nap múlva - fizet. Mivel a faktorcég átvállalja a követelések kezelését, beszedését és – bizonyos esetekben - a vevő nemfizetéséből eredő kockázatot is, a faktoring több mint egyszerű finanszírozás. Mindemellett könnyen elérhető forrást jelent a vállalkozások számára.

A faktoring keretében olyan cégek is finanszírozhatók, amelyek a hitelezéshez kapcsolódó szokásos banki minősítések alapján egyáltalán nem, vagy csak kis mértékben, nehéz, hosszadalmas hitelminősítési eljárást követően juthatnának banki forrásokhoz, folyószámlahitelhez. Ilyenek lehetnek például az induló, a veszteséges, illetve tőkeszegény vállalkozások. A csekély tőkével rendelkező szállító esetében viszont a vállalkozás mérlegében a bankok számára legbiztosabb pont a vevői követelésállomány. Ez ugyanis a már teljesített és elfogadott szállításokra vagy szolgáltatásokra szerződés szerint kiállított számlákat jelent, amelyek lejáratkori kifizetése nagyon valószínű, illetve elsősorban a vevő fizetőképességén múlik. 

A vevők sok esetben tőkeerős közép- és nagyvállalatok, amelyek nemfizetési kockázata jóval kisebb lehet a szállító kockázatánál. Ezen túlmenően a faktorcég képes kezelni a megrendelésekkel/növekedéssel megnövekedett finanszírozási igényeket is, hiszen alapvetően a szállító és a vevő közötti szerződést vizsgálja, és amennyiben az ügyfélnek a jövőben nagyobb megrendeléseket kell finanszíroznia, akkor a faktoring ügylet elbírálásakor a szállító előző évi alacsonyabb forgalma sem jelenthet problémát. Vagyis banki szempontból egy kisvállalkozásnak a már tőkeerős - például multinacionális - vevője felé teljesített munkája után kiállított számla megvásárlása hasonló kockázatot rejt, mint magának a tőkeerős vevőnek a közvetlen megfinanszírozása. Ám ebből a finanszírozási lehetőségből az erős kockázati tényezőt jelentő gyengébb vevők sem esnek ki, hiszen a faktorcég hitelbiztosítót vonhat be, amely fedezi a vevők esetleges fizetésképtelenségéből adódó kockázatokat.

Faktoringgal foglalkozó Pénzügyi Partnerünk ezekre a finanszírozási, és kinnlevőség kezelési nehézségre tud megoldást nyújtani az alábbi szolgáltatások keretében:

· Előzetes vevővizsgálat

· Számla előfinanszírozás

· Kinnlevőség kezelés

· Kinnlevőség biztosítása hitelbiztosító bevonásával

Tehát: a faktoring szolgáltatást igénybe lehet venni finanszírozás igénylése nélkül is!

Milyen célra ajánljuk? 

· adminisztratív terhek csökkentése céljából 

· új partneri kapcsolat /szerződéskötés előtt,

· a vevők fizetési hajlandóságának növelése céljából,

· vevő követelés biztosítás esetén. 

1. Előzetes vevővizsgálat

Induló üzleti kapcsolat vagy pályázati szakasz előtti időszakban a vevő pénzügyi helyzetéről kaphat tájékoztatást, így nagyobb biztonsággal köthet szerződést megrendelőjével.

A szolgáltatás költsége a vevővizsgálat mélységétől és megállapodástól függ
2. Előfinanszírozási szolgáltatás

Gyakorlatban ez azt jelenti, hogy az Önök által kiállított és a megrendelő által befogadott számlák alapján Önök három banki napon belül hozzájuthatnak a számla kiállításának devizanemében (HUF,EUR,USD) számlakövetelésük  maximum  80 %-hoz. 

A finanszírozási faktoring szolgáltatás az alábbi előnyöket jelentheti az Ön vállalkozása számára:
·  A számla kiállítását követően azonnali (2-3 napon belül) likviditást biztosít.
· Folyamatos szállítás esetén dologi fedezet nélküli tartós rövid lejáratú finanszírozás.

· A finanszírozás mértéke korlátlan jellegű, a kiállított számlával arányos. 

· A szerződéskötési folyamat és a folyósítás napokon belül megtörténik.

· A tervezhető pénzáramlások segítségével megszűnnek a késedelmes és tervezhetetlen vevői fizetésekből származó likviditási problémák.

· Versenyképes fizetési határidőket ajánlhat vevőinek. 

· Mérsékelt költségek mellett gyorsítja a vevők forgási sebességét, 

· Javítja az Önök mérlegét.

· Közvetetten hat az értékesítési eredmények növelésére.

Felmerülő teljes költség: 

A vevő személye, várható összes forgalom, és a számlázás gyakoriságától függően kerül meghatározásra: 

Pl.: 10.millió Ft bruttó összegű  számlára vetítve 30 napos fizetési határidő  

Tájékoztató jelleggel: 115.000 Ft - 175.000 Ft

3. Kinnlevőség kezelés

A vevő késedelmes teljesítése esetén a Faktorcég elvégzi a beszedéssel kapcsolatos folyamatokat (felszólítás, ügyvédi felszólítás, értesíti a KHR nyilvántartó rendszerét, „FA” kérelmet nyújt be). Az Ön kinnlevőségeinek kezelésével nem Önnek kell foglalkoznia. A kinnlevőség kezelési folyamatok olyan vevőknél is alkalmazható, akikkel szemben kiállított számlák előfinanszírozása nem lehetséges, de javítani szeretnének fizetési szokásaikon. A szolgáltatás igénybevétele nem csak adminisztrációs terhektől mentesíti, hanem - tapasztalatok szerint javít - a vevők fizetési morálján.
Felmerülő költségek: megállapodástól függően.

4. Kinnlevőség biztosítási megoldások

A számla előfinanszírozási szolgáltatás kiegészülhet biztosítási szolgáltatással. Pénzügyi Partnerünk az Euler Hermes Magyar Hitelbiztosító Zrt-vel, illetve a Hitelgarancia Zrt.-vel kialakított konstrukciójával Önöknek lehetősége van a megjelölt vevőiket minősíttetni, illetve részükre egy biztosítási limitet kialakíttatni. A vevő késedelmes fizetése esetén a kinnlevőségeik kezelését a Faktorcég elvégezi, így mentesül az adminisztrációs és felszólításokkal kapcsolatos terhek alól. A vevő nemfizetése –káresemény - esetén a hitelbiztosítással rendelkező vevőknél a biztosító, illetve a garanciaintézmény helyt áll. A Hitelbiztosítónak vagy Hitelgaranciának kötelezően nyújtandó adminisztrációs munkát a Faktorcég átvállalja Önöktől.

Felmerülő költségek:

Limit minősítési díj: 15.000 Ft+ÁFA/vevő/év

Biztosítási díj: A követelés összegére vetítve 0,1 -0,3 %/hó

Kezelési költség: megállapodástól függően
A faktoring legfőbb előnye, hogy rugalmasan, a cégek tevékenységéhez igazodva biztosít folyamatos forrást a működéshez úgy, hogy a vállalkozás az ennek köszönhetően felszabaduló saját forrásait azonnal visszaforgathatja az újabb megrendelések teljesítésébe. A faktoring segítségével a cégek hosszabb fizetési határidőt is ajánlhatnak partnereiknek, ezzel akár jelentős versenyelőnyhöz jutva a piacon, ugyanakkor az azonnal hozzáférhető árbevétel lényegesen jobban tervezhetővé teszi a likviditást, valamint erősítheti a vállalkozás pénzügyi helyzetét. 
A faktoring szolgáltatás azonban olyan esetekben is igénybe vehető, amikor a vállalkozásnak nincs szüksége finanszírozásra, „csupán” szeretné a vevőköveteléseit nagyobb biztonsággal és kevesebb adminisztrációs teherrel kezelni.
Kis- és középvállalkozások számára is kedvező faktoring szolgáltatásokat kínál a HITELÉRT Pénzügyi Tanácsadó faktoring Partnere. Forgóeszköz-finanszírozási megoldásokért keressen minket elérhetőségeinken! 
